
            Campa–as publicitarias y Banners en www.secretkiteboarding.com

Secretkiteboarding apareci— en noviembre de 2003, y desde entonces hasta ahora se ha
hecho un hueco como la p‡gina de referencia de informaci—n general sobre kite a nivel
espa–ol.

Sus contenidos se actualizan pr‡cticamente cada d’a y en el 2004 la p‡gina se modific— para
ser mucho m‡s interactiva. Los usuarios registrados pueden configurar la p‡gina a su gusto,
y todos los visitantes pueden enviar fotos y material de todo tipo, adem‡s de participar
activamente en los foros y muchas m‡s secciones que se van incrementando teniendo en
cuenta sus sugerencias, (feedback).

Todo esto proporciona al site una frescura imposible de conseguir con publicaciones impresas,
en las que las noticias llegan a los lectores unos tres meses m‡s tarde de que hayan sucedido.

El contacto con los usuarios en secretkiteboarding es continuo, los visitantes acceden al site
varias veces al d’a para consultar noticias, foros, meteorolog’a, fotos, videos etc... Esta
afluencia continua hace que el portal sea el lugar perfecto para publicitar una marca o un
producto que se acaba de lanzar.

En secretkiteboarding.com, p‡gina especializada en kiteboarding, se puede dirigir una campa–a
publicitaria de marca o producto a un pœblico asiduo diariamente a la web, espec’fico y
interesado en la especialidad deportiva que se trata en la p‡gina: el kiteboarding.

Publicitarse en secretkiteboarding.com asegura que el anuncio o banner lo ver‡n en cada
entrada que tengan todos los visitantes a la web durante cada dia del mes. Eso supone un
numero de impactos visuales al mes enorme para cada usuario.

Adem‡s, gracias a la calidad y variedad de nuestros contenidos, y a nuestro tr‡fico y referencias
de otras p‡ginas, nos encontramos en una posici—n inmejorable dentro del buscador m‡s
usado internacionalmente. Google. Con el criterio de bœsqueda ÒkiteboardingÓ nuestra posici—n
es justo detr‡s de NAISH kiteboarding. Ello nos proporcionar‡ muchos m‡s visitantes en el
futuro.

Marcas de renombre dentro del mundo del kiteboarding ya est‡n anunciando sus productos
en secretkiteboarding.com. NAISH kiteboarding y NORTH kiteboarding son anunciantes
en el portal desde 2006. TambiŽn la tienda FRONTFRED de Barcelona conf’a en nosotros
desde 2004.

En las siguientes p‡ginas les mostramos las que son nuestras tarifas de banners del 2008.
Los precios dependen siempre de la posici—n y tama–o de los banners.

Se ha tratado de ser los m‡s claro posible, aplicando un c—digo crom‡tico que facilita la
comprensi—n de los distintos elementos de campa–a.

No obstante, ante cualquier duda, no duden contactar via e-mail: info@secretkiteboarding.com
o bien por telŽfono: 629 718 616.
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Estad’sticas mensuales y medias diarias de acceso. Estas estad’sticas discriminan si se repite el mismo cliente
varias veces durante el mismo d’a, eso quiere decir que s—lo cuentan una visita por cliente cada dia. (otras
estad’sticas de otras p‡ginas tienen las estad’sticas con repetici—n para hinchar sus nœmeros, pero es una
manera de adulterar los resultados).

Como se puede observar, el volumen de accesos es bastante regular (siempre increment‡ndose cada a–o)
y tiene sus meses punta durante la primavera y despuŽs de las vacaciones de verano.

Comparando los datos de 2005-06 con los de 2007-08 se puede observar que la progresi—n en cu‡nto a
clientes, acceso y tr‡fico en general est‡ en claro crecimiento. Muchas de las cifras se han triplicado respecto
al mismo periodo de los a–os anteriores. Eso nos hace ser optimistas de cara al futuro, ya que nuestros
clientes est‡n fidelizados y satisfechos con los contenidos.

Para cualquier consulta, no duden en contactar con nosotros en info@secretkiteboarding.com o al tfno. 629
718 616

El gr‡fico de la derecha muestra la
progresi—n de clientes (un cliente puede
hacer varias visitas al d’a) en los meses
de junio del 2004 al 2007, pasando de
1523 clientes al mes a los 10363 del
junio del 07.




